


Capítulo 2

Venda é confiança, ninguém compra 
de quem não confia.

Essa confiança você consegue ao 

mostrar para o seu cliente o quanto 

você é qualificada e preparada para 

entregar o melhor.
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Para você ter sucesso e atrair bons clientes nesse mercado, é importante 

levar em consideração esses 6 pilares:

 Conhecer o seu público e o mercado; nem todo mundo será seu cliente e tudo 

bem. Quem quer agradar todo mundo não agrada ninguém;

 Criação das montagens com a técnica correta. Com isso, você não precisará 

de embalagens caras;

 Cardápio inteligente com as informações detalhadas (o cliente compra prati-

cidade e não quer perder tempo pensando);

 Fotografia que gera desejo e vontade de consumir o produto; 

 Fazer parcerias de sucesso, ninguém cresce sozinho;

 Atendimento humanizado, entendendo a necessidade do cliente, trabalhar a 

venda.
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Qual melhor produto para você começar? 

Para começar bem, precisa ter um produto de entrada que venda todos os dias!

Com quantas opções eu devo começar?

1 mimo, 1 café individual, 1 café para duas pessoas e 1 tábua de frios. Menos é 

mais, seus clientes buscam praticidade e com isso você consegue ter um esto-

que menor.

Para você começar, 80 a 100% de lucro é super tranquilo de conseguir.
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LEMBRE-SE SEMPRE:

1. Fazendo todos os passos de maneira comprometida, 

dando o seu melhor no básico, você vai se destacar da 

concorrência!

3. Seu objetivo tem que ser atrair clientes que paguem 

pelo seu trabalho sem pensar no preço, e sim no valor 

daquilo que você está entregando. Jamais pense pelo 

seu bolso, queira atrair pessoas que valorizem seu 

trabalho!

2. Não existe concorrência para quem faz um bom 

trabalho e sabe onde quer chegar! 



https://www.youtube.com/watch?v=MrZQQLCkUoo
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